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UN BRAND PUTERNIC,
UN PARTENER DE INCREDERE

Allianz-Tiriac, membra a Grupului Allianz - unul din liderii mondiali in domeniul serviciilor financiare si
de asigurari, se bucurd de stabilitate financiard, notorietate si apreciere pentru performantele inregistrate
constant de-a lungul celor peste 16 ani de activitate in Romania.

GRUPUL ALLIANZ - Grupul Allianz deserveste aproximativ 75 de milioane
PARTENER STABIL PENTRU de clienti in peste 70 de tari ale lumii. Pe fiecare
CLIENTI, ACTIONARI, ANGAJATI dintre principalele segmente de activitate pe care
sI COI:ABOR'ATORI ' opereaza - servicii de asigurdri generale si de viata,

respectiv administrarea activelor - Grupul Allianz
beneficiaza de recunoastere internationala atat pentru
profesionalismul si expertiza reprezentantilor sai, cat
si pentru soliditatea afacerilor derulate.

VALORILE NOASTRE

@ COMPETITIVITATE: Competitivi prin valoarea produselor si a oamenilor care ne
reprezinta, zi de zi, in relatia cu clientii si societatea, promovam calitatea, performanta
si profesionalismul

@ DEDICATI CLIENTILOR NOSTRI: Preocupati de nevoile de protectie financiara ale
clientilor nostri, suntem consecventiin a le oferi cele mai potrivite produse si servicii

@ COMPETENTA: Combinam experienta internationald cu buna intelegere a conditiilor
pietei locale, oferindu-le clientilor nostri solutii de asigurare complete, moderne,
inovative

@ INCREDERE: Ne onoram promisiunile asumate prin contractele de asigurare si
suntem mereu aproape de clientii nostri, atunci cand acestia au nevoie de noi



TI-AM PREGATIT
UN LOC IN ECHIPA

Daca:

Esti Tn cautarea unui partener care sa te sustina n dezvoltarea
propriei afaceri

CUI NE ADRESAM

Tti doresti s fii corect recompensat financiar pentru activita-
tea depusa

Crezi in importanta pregatirii profesionale si iti doresti sa te
dezvolti

iti place sa interactionezi cu oamenii si si-ti dezvolti in
permanenta sistemul de relatii interpersonale

Esti Tn cdutarea unei activitati dinamice si plind de provocari

Daca ai deja experienta si doresti dezvoltare profesionala
Te asteptam in echipa!
Profita de oportunitate si alatura-te echipei de elita Allianz-Tiriac!

CE ASTEPTAM DE LA TINE

Sa cunosti si sa intelegi serviciile pe care le
oferim

Sa fii capabil sa identifici nevoile de protectie
financiara prin asigurare ale unui client sisafi
poti oferi solutiile potrivite, fie cd este vorba
de nevoia de protectie oferitd de o asigurare
de viatd, fie ca doreste sa economiseasca
pentru evenimentele importante din viata
sau sa investeasca pentru viitor

Sa devii ambasadorul nostru

Sa mentii relatia cu clientii, informandu-i

in pemanentd si oferindu-le alternative Vom aprecia perseverenta, integritatea si

financiare

Sa intelegi c3, in calitate de reprezentant al
Allianz-Tiriac, clientii asteapta si vad in tine
ceea ce compania a demonstrat pe piata

Sa fructifici la maximum oportunitatile oferite

de sistemul de remuneratie Allianz-Tiriac,
sistem inovator in piata de profil

tenacitatea.

Tti vor i de folos abilitatile de comunicare si
negociere si, mai ales, dorinta si capacitatea
de a-ti organiza singur si eficient programul
de lucru.

Sa vrei sa fii cel mai bun dintre cei mai buni



BENEFICIILE FINANCIARE

@ Finantare pentru primele 12 uni de activitate

@ Grile de comisionare progresive, care ofera
posibilitati de castig corelate cu perfor-
manta si volumul activitatii desfasurate

@D Investirea ca membru al clubului intern de
performanta - TOP Performer Club

@ |nvestirea ca membru al clubului intern de
performanta al companiei- Power President
Club

BENEFICIILE NON FINANCIARE

@ Posibilitatea de a promova profesional si de
a deveni manager de echipa sau de agentie,
in functie de performantele inregistrate si de
implicareain activitatea pe care o desfasori

@ Oportunitati de specializare si perfectionare
prin participarea la programe de pregatire
profesionala (gratuit), din ce in ce mai com-
plexe, in functie de performantele obtinute

@ Schimb de experienta cu colegii din echipa
Canalului Specializat din intreaga tara

@ Participarea la evenimentul anual al Canalului
Specializat

@ Participarea la Conferinta Nationala de Vanzari

Allianz-Tiriac iti garanteaza un sistem de remu-
neratie ce poate depasi nivelul veniturilor medii
din Romania, dacd te numeri printre aceia care
stiu sa fructifice oportunitatile oferite.

Noi te sustinem si te incurajam sa castigi in
functie de obiectivele pe care ti le-ai propus.

Bonusuri trimestriale
Bonusuri semestriale
Bonusuri anuale

Reduceriimportante la achizitionarea produ-
selor si serviciilor de asigurare, in functie de
treptele de cariera atinse (asigurarea bunu-
rilor personale, asigurarea de viatd)

@ Participarea la evenimentele organizate

de Allianz-Tiriac, aprecierea si promova-
rea performantei tale la scena deschisa

@ Recunoasterea si promovarea performantei

tale la nivel national si international prin
intermediul evenimentelor Allianz-Tiriac si a
mijloacelor de comunicare interna (publica-
tiile Allianz-Tiriac)

@ Cea mai completa si complexa oferta in

domeniul pregatirii profesionale (gratuit),
cursuri:

Basic One, Basic Two, Piete si produse finan-
ciare, Customer Care, Follow-up produse si
vanzare, Tipologii de clienti, Negociere,
Abilitati de prezentare in public



Vei deveni membru in cadrul unei echipe de elita
siiti vei putea construi o cariera de succes intr-un
mediu profesionist, iar noi vom fi alaturi de tine si
te vom ajuta sa te dezvolti pe drumul ales.

iti oferim sansa unei cariere de succes pe termen lung alaturi de noi si te sprijinim pentru ca
drumul tau profesional sa urmeze directia ascendenta dorita.

Treptele de promovare pe care oricare Consultant Financiar le poate parcurge intr-un timp
relativ scurt, astfel incat sa poata avansa in cadrul planului personal de cariera sunt:

@ Consultant Financiar Aspirant
@ Consultant Financiar
@ Consultant Financiar Specialist

@ Consultant Financiar Expert.

Consultantii Financiari care inregistreaza performante remarcabile si dovedesc aptitudini
manageriale pot avansa in pozitia de Unit Manager, pozitie care poate fi asimilata cu functia
de manager in cadrul propriei afaceri.

in calitate de Unit Manager vei coordona o echipd de vanzari. Te vei ocupa de recrutarea si
selectia membrilor echipei tale — Consultanti Financiari, de indrumarea si consilierea acestora,
de stimularea performantei lor precum si de dezvoltarea lor personald, beneficiind de
oportunitatile existente.

STATUTUL DE MEMBRU IN CLUBURILE DE PERFORMANTA,
CU URMATOARELE BENEFICII:

@ Schimbul de experienta cu oamenii de elita din echipa de vanzari din intreaga tara
@ Participarea la evenimente de profil

@ Recunoasterea performantelor in fata colegilor



Activitatea ta de vanzare de asigurari va fi puternic
sustinutd de brandul Allianz-Tiriac, asociat in
piata cu stabilitatea financiara, profesionalismul,
seriozitatea si responsabilitatea in relatia cu clientii,
operativitatea in plata daunelor.

Vei reprezenta una dintre cele mai puternice marci de asigurare din lume si vei face parte din elita
fortei de vanzare a companiei.

iti punem la dispozitie 0 gama diversa de produse de asiguriri de viat, capabile s& raspunda celor
mai variate nevoi de protectie financiara si de planificare ale clientilor nostri.

Clientii pot opta pentru asigurari traditionale de viatd, planuri de economisire pentru copii, asigurari
de viata cu componenta investitionala.

OFERTA COMPLETASI @ Protectie i economisire: asigurarea traditionala de viata
COMPLEXA DE PRODUSE @ Planuri de economisire pentru copii
SISERVICII DE ASIGURARE
DE VIATA @ Protectie si investitie: asigurarea de viata de tip unit-linked
@ Protectie simpla: asigurarea temporard de viata
@ Beneficii pentru angajati: asigurari de viata de grup
@ Produse de asigurare de investitii cu garantii
OFERTA DIVERSA DE @ Produse i servicii care vin in intdmpinarea nevoilor de

PRODUSE NON-VIATA protectie prin asigurare ale clientilor care au contractat
asigurari de viata

NOTORIETATE @ Bunul renume dobanditin timp, ca urmare a respectarii
promisiunilor asumate in relatia cu clientii si a opera-
tivitatii in plata daunelor



iTI PUNEM LA DISPOZITIE:

Materiale de comunicare si campanii publicitare de promovare a produselor
si serviciilor de asigurare

Materiale de prezentare a ofertei noastre adresate clientilor

Ghiduri de vanzare extrem de practice prin modalitatea de prezentare a
produselor de asigurare si a continutului concentrat pe avantajele si beneficiile
oferite clientilor

Suportul informatic necesar

Suportul echipei Allianz-Tiriac pentru situatiile complexe care necesita ofertari
speciale

Suport in fidelizarea clientilor prin acordarea posibilitatii de aplicare de
reduceri in procesul de vanzare

Suport logistic n cadrul sucursalei sau agentiei din orasul in care iti vei
desfasura activitatea

Oferte speciale n cadrul campaniilor de vanzari
Suport in colectarea primelor si implicit eficientizarea timpului tau prin
intermediul solutiilor moderne de plata a primelor de asigurare direct de

catre clienti

Suport in reinnoirea politelor de asigurare, prin trimiterea de oferte persona-
lizate catre clienti



Nume: Maria LUNGU Premii:

Functia: Consultant Financiar Expert, lasi

Membru: Power President Club 2010
Retea de vanzare: Specializata

Tn Allianz-Tiriac din: lunie 2006

De cat timp faci parte din echipa Allianz-Tiriac?

Anul acesta, in luna iunie se implinesc 5 ani de
cand sunt alaturi de Allianz-Tiriac.

Ce te-a determinat sa alegi o cariera in
asigurari?

Cariera 1n vanzari este plind de provocari si
oportunitati. Noi suntem cei care alegem
nivelul la care dorim sa ajungem. Succesul
depinde doar de noi. Activitatea sustinuta pe
care am desfasurat-o pana acum mi-a adus
multe satisfactii pe plan profesional si personal.
Pe parcursul carierei mele in asigurari am castigat
foarte multe programe motivationale. Toate
acestea mi-au dat curajul sa merg mai departe
si sa facn continuare fata tuturor provocarilor
care apar. Alaturi de cei mai buni colegi am

2008 Consultant Financiar Specialist

2009 Consultant Financiar Expert

Trofeul "Cel mai implicat participant NPS"

Allianz Formula 1 Life Swing Competition

2010 Consultant Financiar Expert

“Cel mai bun Consultant Financiar al anului 2010"
Membru Top Performer si Power President Club

descoperit locuri minunate n intreaga lume,
locuri in care am realizat ca sunt si eu o mica
parte din marea familie Allianz.

Cum gasesti echilibrul intre timpul alocat
familiei/prietenilor si cel alocat activitatii
profesionale desfasurate?

Timpul alocat activitatii profesionale este destul
de mare in comparatie cu cel alocat familiei.
Incerc s3 folosesc la maxim orice moment liber
astfel incat familia mea sa ma simta aproape.

Care este cea mai frumoasa parte a activitatii
profesionale desfasurate?

Cea mai frumoasa parte a activitatii profesionale
o reprezintd intalnirea cu clientii. increderea
clientilor in produsele de asigurare poate fi



consolidata in timp doar prin seriozitatea si
bunul renume al companiei.

Cat de important este sa crezi in ceea ce faci,
n produsele/serviciile pe care le oferi?

Este foarte important sa crezi in ceea ce faci, si
mai ales Tn produsele pe care le vinzi. Acest
lucru il transmitem clientului si el va cumpara
n mod sigur dacd va simti acest lucru. Decizia
clientului va veni in momentul in care el va
congtientiza ca are nevoie de acel produs.
Rolul nostru este foarte important deoarece

AVEM NEVOIE DE
AMBASADORI

noi, consultantii, suntem cei care identificim
corect nevoia clientului, 11 facem s3a o
constientizeze si Ti oferim produsul cel mai
potrivit.

Care este sfatul pe care obisnuiesti sa 1l dai,
n general, prietenilor, colegilor, clientilor?

Sfatul pe care 1l dau prietenilor si colegilor este
sa aibd incredere in ei si sa faca ceea ce le place
cu adevarat. Pe clienti i sfatuiesc sa priveasca
in viitor i sd ia atitudine n prezent.

Allianz () Tiriac @

Pentru a afla mai multe despre oferta Allianz-Tiriac pentru tine, trimite CV-ul la adresa
hr@allianztiriac.ro sau pe adresa Agentiei Allianz-Tiriac din orasul tau.

TE ASTEPTAM!



ALLIANZ-TIRIAC ASIGURARI S.A.
Str. Caderea Bastiliei nr. 80-84,
010616, Sector 1, Bucuresti

Allianz-Tiriac Agentia:
Nr. telefon:




